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Entwicklungen im
Sportsponsoring

Sportsponsoring ist

/1 Glaubwiirdig

/1 Positiv hehaftet

// Emotionales Umfeld

// Hohe Akzeptanz und Toleranz des Empfangers

/1 Hohe Kontakthaufigkeit, da die Werhebotschaft
wahrend des kompletten Events zu sehen ist

Vorteile Regionalsponsoring

/1 Hohe Akzeptanz in der Region

/1 Direkter Zugang zur Zielgruppe mit wenig
Streuverlust

_ 1/ Hohe Glaubwiirdigkeit

/1 Sehr emotionales Umfeld & Wiedererkennung

Mediadaten
RED DEVILS HEILBRONN
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WERDE EIN TEIL
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werbung

0ffline-wWerbung

Werbeflachen auf der Matte,
Trikots, Banden- und Banner

Online-Werbung
Social-Media, App, Newsletter

8
)
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Netzwerk/Hospitality

Starkes B-2-B-Firmen-Netzwerk
in der Region Heilbronn mit
regelmasigen Netzwerktreffen

82

Personalmarketing

Mitarbeitermotivation

durch Incentives wie VIP-Tickets
oder Meet-and-Greets

Bewerber-Marketing

durch Kooperationen mit
Schulen, Universitaten oder
Azubi-Events

Mitarbeitertraining

mit Sportiern der RED DEVILS und
dem Trainer-Staff

O
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Soziales Engagement

Unterstiitzung der Jugend

und Bealeitung der Talente
In den Leistungssport

Schulprojekte
Wwie bspw. Schulturniere



HOSPITALITY

In der VIP-Lounge der RED DEVILS treffen sich bei jedem Heimkampf rund
80 Entscheider:innen aus der Wirtschaft zum Austauschen und
Netzwerken. Hier entstenen neben interessanten Gesprachen auch neue
Geschaftsbeziehungen.

Neben dem regelmdBigen Austausch bei den Heimkdmpfen in der VIP-
Lounge fordern wir das Networking durch Business Events wie After-Work-
Partnermeetings oder Businessabende.

Leistungen der VIP-Karte

/1 Lugana zur VIP-Lounge (Hospitality)
// Geoffnet ab 90 Minuten vor Kampfbeginn bis 90 Minuten nach
Kampfende

// Hochwertiges CateringangeDbot an kalten und warmen §peisen

/1 Alkoholfreie Getranke, Kaffeespezialitaten, feine Biere und Weine
// Die besten Sitzpldtze direkt am Mattenrand

// Reservierte VIP-Parkplatze

// Tugang zum Business-Netzwerk der RED DEVILS

// Meet-and-Greet mit den Ringern, Trainern und Verantwortlichen der RED
DEVILS






werbung

Trikot

Die Werbefldchen auf der Sportlerkieidung sind die
prominentesten und zugleich emotionalsten
Werbeformen im Sport.

Unsere Ringer tragen Inr Logo wie eine zweite Haut.
Lugleich fiigt sich Ihr Logo als Partner in das Gesamtbild
der Ringerkleidung ein und wird nicht als Storer wahr-

\  genommen. Eine senr hohe Identifikation mit dem Club
L {ibertréot sich auf den Sponsor - und wird emotional

\ aufgeladen.

/1 Sehr hohe Sichtbarkeit und Werbewert

// Emotionale Werbeflache direkt am Sportier
L //Prdsenz in der Primar- und Zweitverwertung



Werbung
Mannschattsshirt

Das Mannschafsshirt bereitet unsere Sportler bestmoglich
auf den entscheidenden Moment vor. ES begleitet sie beim
Warmmachen als auch nach inrem Einsatz auf der Matte
und in Interviews. AuBerdem stenhen in inm unsere Trainer
und Betreuer am Mattenrand.

/1 Sehr hohe Sichtbarkeit und Werbewert

// Emotionale Werbeflache direkt am Sportier
& dem Mannschafts-Staff (Trainer, Betreuer)

\ //Werbeflachen inverschiedenen GroBen



werbung

Trainingskieidung

/1 Sehr hohe Sichtbarkeit und Werbewert

/1 Emotionale Werbefldche direkt am Sportler
& dem Mannschafts-Staff (Trainer, Betreuer)

/1 Werbeflachen in verschiedenen Groen

/1 Dezente Werbeplatzierung auf der
Bekleidung unserer Trainer & Offiziellen

/1 Prdsenz im VIP-Bereich, auf Business-Events &
Fotos



Werbung
Mattenwerbung

// Emotionale Ansprache der Zuschauer im
Lentrum der Aufmerksamkeit

/1 Prasenz live, im Stream und auf Fotos/Videos

/1 Farbig und in verschiedenen GroBen




0 werbung
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Bandenwerbung

/1 Softbande rund um den Mattenrand

// Prdsenz live, im Stream und auf Fotos/Videos
/1 Farbig und beidseitig bedruckt




A Jay-Cool GmbH
[\-GERUST +49(0)7267-961700 -
info@jay-cool.de 24
wwwwwwwwwwwwwwwwwwwwwwwwwwwwwwww jay-cool.com

Werbung
Banner

/1 GroBflachige Werbeprasenz an den Wanden der
Halle

/1 Farbig

/1 Werbebotschaft oder Personalmarketing /
Recruiting

/1 GroBflachige Werbeprasenz an den Wanden
der Halle

/1 Farbig

/1 Werbebotschaft oder Personalmarketing /
Recruiting



werbung

| Leinwand (Statisch / Animiert

/1 GroBe digitale Werbeflache hinter der Matte

//ca.8m?
// Statische und animierte Werbeflachen

TV-LED-Bande

// digitale Werbeflache hinter der Matte
// Statische und animierte Werbeflachen
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Werbung
Branding Tickets

/1 Direkte Ansprache der Hallenbesucher
// Platzierung einer Werbebotschaft oder eines
Coupons auf den Eintrittskarten

/1 Verschiedene Ticket-Kategorien moglich
(Tageskarten, Dauerkarten, VIP-Tickets etc. )




werbung

Promo (Flyer, Klatschpappen,
etc.)

/1 Direkte Ansprache der Hallenbesucher
/1 Platzierung einer Werbebotschaft oder eines
Coupons auf den Klatschpappen / Flyern

/1 Pro Kampftag oder fiir die ganze Saison maglich
/1 Verteilung durch die RED DEVILS




Werbung
Stuhihussen

/1 Direkte Ansprache der Hallenbesucher

insbesondere der VIP-Gaste

// Platzierung einer Werbebotschaft an den VIP-
Stiihlen am Mattenrand oder im VIP-Bereich maglich
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Gewichtsklasse

o= 2 &R -
/1 Durchsage einer der 10 Gewichtsklassen

durch den Hallensprecher
// Gleichzeitige Logo-Einblendung auf dem
Beamer

L //Werbeprdsenz audio-visuell zu einem hoch-
. emotionalen und spannenden Zeitpunkt
=== kurzvor Kampfbeginn

~ Erfolge:
wil\ Deutscher Meister Manner
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Werbung
Namensrecht VIP-Lounge

/1 Direkte Ansprache der VIP-Gaste

// Hoher Identifikations- und Netzwerkfaktor
// Weitere Design- und BrandingmaBnahmen moglich

Logoprasenz Livestream

| //Direkte Ansprache der Stream-Zuseher iiber
| Sportdeutschiand.tv
\ /1 Uberregionale / Deutschiandweite Présenz
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Werbung
Newsletter

/1 Lielgruppenspezifische Werbung an Partner &
sponsoren
/1 Artikel im Newsletter inkl. Foto & Links

App / Wehseite

/1 Tielgruppenspezifische Werbung an App-
Nutzer per Push-Mitteilung
/1 Artikel inkl. Foto & Links als Blogbeitrag
auf der Webseite
/1 Bannerwerbung auf der Startseite inkl. Verlinkung

/1 Tielgruppenspezifische Werbung an
Social-Media-Comunity
/1 Artikel inkl. Foto & Links auf den

BB andlen der ReD DEVLS

/1 Presenting Fotostrecke, “Next Fight”,
oder “Final Score”
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Werbung
Promotion

/1 Prasentations- oder Promotionsstand (gof. auch
Verkaufsstand)
/1 Direkte Ansprache der Hallenzuschauer B-2-C

Plakatwerbung

/1 Emotionale Werbeprasenz im Stadtoebiet angelehnt
anunsere Heimkampfe

Saisonmagazin

/1 Saisonmagazin in digitaler und gedruckter
Form

/1 Auflage ca. 3.000 Stiick

i //Anzeige als 1/4,1/2 oder ganze Seite

i -'?,} // Redaktioneller Artikel inkl. Foto



Werbung
Mitarbeitertraining

/1 Training fiir Gruppen mit einem unserer Bundesliga-

I | Trainer oder Athleten
¥ i > e g & ‘: /1 Teambuilding oder einfach als Zeichen der
{ TTHIF o Wertschatzung
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&)\ //Besuch eines Bundesliga-Kampfs mit
. TS\A.  reservierten Pritzen, Verzenrgutscheinen
SR " gabschlieBendem Gruppenfoto mit dem
\l Bundesliga-Team

¥ ‘l! Teambuilding & Einmaliges Erlebnis
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Werbung
sponsor 0f The Day

// Promostand im Foyer der Halle

/1 insg. 5 Minuten Sichtbarkeit auf Videowand / LED-
Bande

/I Menrfach Durchsage durch Hallensprecher

/1 Halbzeit-Aktion / Gewinnspiel

/1 Flyerverteilung

/12X VIP-Tageskarte

/1 Weitere MaBnahmen nach Absprache

Branding VIP-Bandchen

/1 Direkte Ansprache der Hospitality-Gaste
/1 Farbige Werbeflache am Handgelenk




Nico Nersinger

Email: N.Nersinger@reddevils-heilbronn.de
Tel: 0176 / 437 41897

Eduard Popp

Email: E.Popp@reddevils-heilbronn.de
Tel: 0191/137 22 816




